INNOVATION
CE PRIX S’ADRESSE A DES ENTREPRISES S’APPUYANT SUR DE NOUVEAUX PROCEDES, OU

AYANT DEVELOPPE DE NOUVELLES FACONS DE FAIRE AFIN DE MAXIMISER LE POTENTIEL
DE LEUR ENTREPRISE

1. QUELS NOUVEAUX PROCEDES AVEZ-VOUS DEVELOPPEES AU COURS DE LA DERNIERE ANNEE?

2. AVEZ-VOUS DEVELOPPE DE NOUVEAUX PRODUITS, FAIT DES INVESTISSEMENTS ET/OU
AUGMENTE VOTRE CLIENTELE?

3. QUELS IMPACTS CES INNOVATIONS ONT EU SUR VOTRE ENTREPRISE?

4. AVEZ-VOUS CONSULTE DES RESSOURCES EXTERNES POUR LE DEVELOPPEMENT DE VOTRE
ENTREPRISE? SI OUI, LESQUELLES?
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